
Комплексное содействие 

в привлечении инвесторов 

в проекты государственно-

частного партнерства
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ГЧП В РОССИИ: ПЕРСПЕКТИВНЫЕ ОТРАСЛИ И ОБЪЕМ РЫНКА

Автодорожная инфраструктура

Общественный транспорт

Железнодорожный транспорт

Водный транспорт

Морские и речные порты

Инфраструктура аэропортов

Туризм и спорт

Объекты здравоохранения

Объекты образования

Объекты социально-культурного назначения

Объекты ЖКХ и благоустройства

Объекты обращения с ТКО

Объекты социального обслуживания граждан

Объекты информационных технологий

Государственно-частное партнерство – эффективный инструмент привлечения инвестиций в развитие инфраструктуры

5 трлн руб.
общий объем инвестиций

______
3,7 трлн руб.
объем частных инвестиций

______3482 проекта
Текущий 

объем рынка
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Не хватает опыта в сфере ГЧП?

Не получается сформировать портфель проектов?

Нет понимания, где искать подходящих инвесторов?

Никто не знает о планируемых проектах??
АКТУАЛЬНЫЕ ПРОБЛЕМЫ ПРИ РАБОТЕ С ИНВЕСТОРАМИ
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Возможность оценить потенциал реализации проектов на принципах государственно-частного 
партнерства и выбрать оптимальную правовую форму

Привлечение внимания инвесторов и финансирующих организаций к проектам, планируемым к 
реализации в регионе

Получение обратной связи по проектам и установление контактов с потенциальными инвесторами и 

партнерами 

Экспертная поддержка в структурировании проектов и подборе льготных финансовых инструментов и 

применимых мер поддержки  

Повышение инвестиционной привлекательности и информационной открытости региона, в том числе 

соответствие требованиям регионального инвестиционного стандарта

ПРЕДЛАГАЕМОЕ РЕШЕНИЕ

Проведение комплекса мероприятий по привлечению квалифицированных инвесторов 

для реализации проектов на принципах государственно-частного партнерства  
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КОМПЛЕКС МЕРОПРИЯТИЙ ПО ПРИВЛЕЧЕНИЮ ИНВЕСТОРОВ В ПРОЕКТЫ ГЧП

Публичная презентация 
(роуд-шоу) проектов

Дальнейшее 
сопровождение

Информационное 
сопровождение

Проработка
перспективных проектов

Определение 

приоритетов

Определение приоритетных 
отраслей

Сбор исходных данных по 
потенциальным объектам

Анализ потребностей 

города / региона

Формирование перечня 
перспективных проектов

Проработка основных 
параметров проектов

Определение применимых 
мер поддержки

Подбор льготных 
финансовых продуктов

Разработка финансовых и 
юридических условий

Формирование пула 

потенциальных инвесторов

Разработка презентаций для 
инвесторов

E-mail рассылки 
по базе 15000+

Подготовка анонсов 

и пресс-релизов

Адресное взаимодействие 
с инвесторами

Взаимодействие 
со СМИ

Продвижение в 
социальных медиа

Приглашение целевой 
аудитории

Разработка фирменного 

стиля мероприятия

Подготовка программы 
мероприятия

Техническое 
сопровождение

Подбор оптимальной 
площадки

Подготовка финансовой и 
юридической документации

Организация переговорного 
процесса

Определение перечня

инвесторов по проектам

Сопровождение 

финансового закрытия

Сопровождение 
коммерческого закрытия

Возможен как комплексный подход, так и оказание отдельных услуг

от 500 тыс. руб. от 1,5 млн руб.от 700 тыс. руб. от 1 млн руб.
в зависимости от 

отобранных проектов
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ПРИМЕР РЕАЛИЗОВАННОГО КОМПЛЕКСА МЕРОПРИЯТИЙ

Отбор перспективных проектов государственно-частного партнерства на Сахалине 

и проведение роуд-шоу с целью привлечения потенциальных инвесторов и партнеров

В рамках подготовки к роуд-шоу были выбраны 6 отраслей в которых были определены и 

детально проработаны типовые проекты, на основе которых был сформирован портфель

>1500 человек

общий охват 

мероприятия в онлайн и 

офлайн формате

195 участников

приняли очное 

участие в 

мероприятии

50 компаний

крупнейшие инвесторы и 

финансирующие организации 

рассмотрели проекты

91 проект

презентован 

инвесторам в рамках 

роуд-шоу

26 проектов

по итогам роуд-шоу вышли 
на стадию детальной 

проработки с инвесторами



7

50+

системных 

исследований

7 000+

обученных 

специалистов

300+

запущенных 

проектов

15 000+

пул 

участников рынка

ü Создан в 2009 году для разработки профильного законодательства и формирования рынка ГЧП в России

ü Выступает проектным офисом для федеральных и региональных органов власти и содействует в запуске проектов ГЧП 

и привлечении в них бюджетного и внебюджетного финансирования

ü С 2019 года входит в группу ВЭБ и выполняет роль центра компетенций в сфере ГЧП

ü Разрабатывает и внедряет платформу «Росинфра» – цифровое управленческое решение для ускоренного запуска 

проектов ГЧП и повышения эффективности использования бюджетных средств

14 лет

развивает 

рынок ГЧП

Запуск инфраструктурных проектов с использованием различных механизмов партнерства государства и 
бизнеса и привлечение в них бюджетных и внебюджетных инвестиций

МИССИЯ: Содействие привлечению инвестиций в развитие инфраструктуры для повышения качества жизни людей

О НАЦИОНАЛЬНОМ ЦЕНТРЕ ГЧП

ЦЕЛЬ:
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КОНТАКТНЫЕ ДАННЫЕ

Платформа для подготовки 
и запуска проектов

Телеграмм-канал об основных 
тенденциях ГЧП

Анна Оськина

руководитель проектов 

Национального Центра ГЧП

oskina@pppcenter.ru | 

+7(495)988-77-07

+7(925)159-75-57

PPPCENTER.RU

mailto:oskina@pppcenter.ru
mailto:Pppcenter.ru

